
EMPOWERING YOUR CAREER.
Ab sofort suchen wir an unserem Standort in Frankfurt

Sales Manager (m/w) 

Fidelity Information Services ist der weltweit führende Anbieter von Softwarelösungen, Consulting- und Outsourcing-

Services für die Finanzbranche. Mit über 55.000 Mitarbeitern betreuen wir mehr als 20.000 Kunden in über 130 Ländern. 

Geben Sie Ihrer Karriere den nächsten Schub bei einem in wachsenden Märkten erfolgreichen Fortune 500 Unternehmen!

Werden Sie Teil des FIS-Teams und bewerben Sie sich jetzt! Wir freuen uns auf Ihre aussagekräftige 

Bewerbung unter Angabe Ihres frühestmöglichen Eintrittstermins und Ihrer Gehaltsvorstellungen.

Ihre Aufgaben

 Auf- und Ausbau von Kontakten / Beziehungen auf Top 

Management-Ebene zur Kundengewinnung

 Entwicklung und aktive Anwendung von adäquaten 

Ansprachestrategien sowie Vertriebstaktiken

 Management des Angebotsprozesses von der Akquisition 

über die Verhandlungsführung bis hin zum Vertrags-

abschluss

 Durchführung von Neukunden-/Vertriebsaktivitäten sowie 

kontinuierliche Marktbeobachtung für das FIS Portfolio 

(Banking Platform, Banking Software, IT-Services, 

Outsoucing- und Beratungsleistungen)

 Erarbeitung und Umsetzung von Bedarfsanalysen und 

Lösungsstrategien auf der Geschäfts- & IT-Ebene

Ihre Qualifikationen

 Abgeschlossenes (Fach-)Hochschulstudium oder eine 

vergleichbare Qualifikation mit bankfachlichem Hintergrund

 Erste, gerne auch mehrjährige Berufserfahrung im Bereich 

Sales, bevorzugt im Banking-, IT- oder Dienstleistungs-

geschäft

 Anfängliche und gern auch umfangreiche Projekterfahrung in 

Akquisitions- und Angebotsprozessen

 Vernetzung innerhalb der Bankenbranche erwünscht

Eigeninitiative, Überzeugungsfähigkeit, Flexibilität sowie ein 

hohes Maß an Teamfähigkeit

Ausgeprägte Kommunikations- und Präsentationsfähigkeiten 

in Deutsch und Englisch 

Bereitschaft zu nationalen und internationalen Dienstreisen
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Rebeca.HughesDavies@fisglobal.com • www.fis-kordoba.de

Was wir bieten

 Einen vielfältigen, verantwortungsvollen Job mit einem breiten Spektrum an Gestaltungsmöglichkeiten

 Ein modernes, internationales Arbeitsumfeld in einem engagierten und motivierten Team

 Vielfältige Weiterbildungs- und Entwicklungsmöglichkeiten – FIS is your final career step!

 Ein attraktives Gehaltsmodell und Benefits wie eine betriebliche Altersvorsorge & betriebliches 

Gesundheitsmanagement – Ihre Zukunft liegt uns am Herzen!


